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Praha 6

Obchodni vyjednavani - na jaké argumenty protistrana uslysi

Do 29.09.2024 sleva 40% (sleva bude odectena ze zobrazené ceny)

Termin

8.11.-9.11.2024

Seminar nabizime ve variantach

Lokalita

Prezencni seminar Hotel Continental Brno Cena bez DPH

Kounicova 6, Brno 3 610’00 Ké

4 368,10 K& s DPH

Online seminéF Zivé vysilani sledujete online z domova ¢&i kancelare. S Cena bez DPH
lektorem komunikujete formou chatu nebo pomoci

mikrofonu. 2 890,00 Ké

3 496,90 K¢ s DPH

Profily lektor@

Jan Novak

Lorem ipsum dolor sit amet consectetuer nibh Curabitur Donec ut ut. Nibh lorem lorem massa nonummy augue et
elit et ligula Nam. Tincidunt ipsum vel pellentesque laoreet non at malesuada quis vestibulum habitant.

Donec augue porttitor id urna sit Suspendisse sapien id Curabitur consequat. Vestibulum orci pretium at volutpat
Donec tempus tellus amet adipiscing urna.

Mauris ac laoreet nisl enim velit netus ut risus Donec leo. Vitae ac wisi fringilla felis Nulla pede quis Nam lorem nunc.
Vitae In turpis nec Curabitur leo sociis laoreet Morbi lacinia Aenean.
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Mate pocit, ze vyjednavani je tvrdy svét sam pro sebe a tspéch je tézky a prichazi jen zfidka? Reknete ¢asto ANO, i kdyz jste
chtéli fict NE? Jaké mechanismy z nds délaji slabsi partnery? Uspésni vyjednavaci jsou lidé, jejichz cena na trhu éasto stoupa do
zavratnych vysin. Pfi tom dovednost vyjednat podminky, které jsou pro nas vyhodné, neni otazkou vrozeného talentu,
celozivotni dfiny nebo manipulace. Jde o to nebat se s vlastnimi poZzadavky mifit vysoko a rychle a spravné precist, ,co je za
oponou*“. V tomto kurzu si na prikladech a vyukovych filmech ukazeme, jak postavit vyjednavaci taktiku a jak své zaméry
podpofrit argumenty, na které protistrana ,slysi“. Ukazeme si, jak poznat manipulaci, jak se ji vyhnout a jak zachazet s
emocemi na obou stranach vyjednavaciho stolu. Prijdte se presvédcit, Ze vystavét dohodu je v silach a schopnostech kazdého z
nas.

Dalsi informace

Pretium eros lorem Nam dapibus In sem faucibus magna sagittis augue. Diam leo dignissim senectus Ut Curabitur et ultrices at Maecenas sit.
Justo tristique laoreet pede Aliquam eros aliquet quam Phasellus leo lorem. Pede et fermentum Sed Donec scelerisque platea et Suspendisse
Curabitur amet. Aliquam nibh laoreet fringilla Suspendisse cursus Nunc mi elit facilisis habitasse. Ut tortor vitae Vestibulum velit.
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Objednavka: Obchodni vyjedndvani - na jaké argumenty protistrana uslysi

Do 29.09.2024 sleva 40% (sleva bude odectena ze zobrazené ceny)

Fakturacni Udaje objednatele:

DIC:

Firma:

Jméno a prijmenti:

Telefon:

Email:

Ulice:

Mésto:

PSC:
Vase c.obj.:

(bude uvedeno na
fakture)

Poznamka:

Ucastnici:
Jméno v¢. titull
Telefon:

Email:

Typ seminére:

O AppBundle\Enum\CourseType.0
(O AppBundle\Enum\CourseType.1

Jméno v¢. titull

Telefon:

Email:

Typ seminare:

O AppBundle\Enum\CourseType.0
O AppBundle\Enum\CourseType.1

Jméno v¢. titull

Telefon:

Email:

Typ seminare:

(O AppBundle\Enum\CourseType.0
O AppBundle\Enum\CourseType.1

Formular vytisknéte, vyplnte, naskenujte a zaslete ndm jej na email: info@eduzone.cz
nebo Ucast objednejte v nasem e-shopu stage2.eduzone-web.dev.imatic.cz



